	[image: image1.png]



	
	[image: image2.jpg]






Opdracht  6 Veiling en handel
	De aftrap:

	In de vorige lessen heb je geleerd hoe het oogsten en het verwerken van het gewas in zijn werk gaat. Het is van belang om te weten hoe je de kwaliteit van het geoogste product zo hoog mogelijk kunt houden. Dit leer je in de aankomende lessen. 


	Leerdoelen

	De afzet van tuinbouwproducten is voortdurend aan veranderingen onderhevig.

Vroeger werden de producten eenvoudigweg naar de veiling gebracht en wachtte de

tuinder af wat ermee gebeurde. Later hoorde hij wel of de keurmeester op de veiling

zijn product van een keurcode had voorzien. En wat het product opleverde voor de

klok was altijd weer een verrassing. Tegenwoordig liggen de zaken toch wel wat

anders. Veel tuinders proberen een (groot) deel van hun productie te verkopen via

bemiddeling, zodat ze de prijs van tevoren kennen. Bovendien bepaalt de keurmeester

niet meer wat hij van een partij planten of bloemen vindt, maar dat doet de tuinder

zelf (zelfkeur). Over afzetkanalen, aanvoervoorschriften, leveringsdocumenten en

productkeuring gaat dit hoofdstuk.


	Voorkennis:
	Tijd:

	Samen met de docent zullen we de les beginnen met het activeren van voorkennis. Wat weet je al over dit onderwerp? Wat zou je nog meer willen leren? Zijn er onderwerpen waar je nog helemaal niets van weet?

	20 minuten

	Instructie
	Tijdstip:

	Voor deze les moet je de opdrachten maken die bij taken staan. 
Tips voor de uitvoering

Wacht, als je vragen hebt, niet te lang met het vragen aan de docenten. Je kunt tijd winnen door snel duidelijk te hebben wat de opdracht is. Af en toe is het verstandig op de opdrachten af te wisselen. Soms krijg je meer energie door het afwisselen van het werk


	80 minuten


	
	Door wie:

	
	

	De taken:
	Tijd:

	· Maak de opdrachten van hoofdstuk 6 van theorieboek 2. 

· Als je klaar bent met deze opdrachten kun je alvast beginnen met het maken van de webquest of de BPV opdracht.

	

	Evaluatie/reflectie:
	Tijd:

	Bloemen, planten en groenten die geproduceerd worden, moeten ook worden

afgezet. Dit kan via de veilingklok. Het grote voordeel van veilen voor een teler is

afzetzekerheid. Een andere vorm van afzet is bemiddeling. Met name bij groenten is bemiddeling de belangrijkste vorm van vermarkten. Je kunt daarbij de volgende mogelijkheden onderscheiden:

– daghandel;

– termijnhandel;

– contractteelt.
Zowel bij afzet via de veiling als bij bemiddeling speelt e-commerce een steeds grotere rol. De bekendste begrippen zijn in dit verband: KOA= kopen op afstand, EAB =elektronische aanvoerbrief, AIS = Aanbod informatiesysteem, LAB = Landelijke Aanbodbank, FlorEcom en Floweraccess. Bij de levering van planten is een correct en volledig ingevulde aanvoerbrief van groot belang.
Aanvoervoorschriften zijn door de veiling opgesteld. Daarmee wordt een betere

communicatie over het product tussen teler, veiling en handel mogelijk. De gegevens moeten goed op de aanvoerbrief vermeld worden. Meestal worden de gegevens elektronisch aangeleverd. Dit noem je EAB ofwel Elektronische Aanvoerbrief. De kweker vult op zijn computer de gegevens in en verstuurt deze naar de veiling. Voor het aanvoeren van producten heeft de veiling aanvoervoorschriften opgesteld.

Een aanvoervoorschrift bestaat uit vijf elementen:

– minimale eisen;

– kwaliteitsvoorschrift;

– sorteringsvoorschrift;

– verpakkingsvoorschrift;

– aanduidingsvoorschrift;

– adviezen.
Je hoeft voor de verhandeling van planten naar lidstaten binnen de Europese Unie

geen import- of exportvergunningen meer aan te vragen. Wel moeten partijen

afhankelijk van gewas en bestemming voorzien zijn van een plantenpaspoort.

Plantenpaspoorten worden uitgegeven onder de verantwoordelijkheid van de

NAKtuinbouw. Een plantenpaspoort is verplicht bij doorlevering aan beroepsmatige

telers of handelaars. Het is niet verplicht bij levering aan niet-beroepsmatige

eindverbruikers.
Met name kwaliteit is een belangrijk wapen in de concurrentiestrijd. Kwaliteit heeft

betrekking op een complex van eigenschappen. Naast de objectieve kenmerken spelen bij het begrip kwaliteit ook subjectieve (psychologische) belevingskenmerken een rol, bijvoorbeeld sierwaarde en kleur. Subjectieve belevingskenmerken laten we hier buiten beschouwing. De objectieve kwaliteitskenmerken kun je verdelen in twee groepen: uitwendige en inwendige eigenschappen. Uitwendige eigenschappen hebben betrekking op kleur, lengte, bladvorm enzovoort. Inwendige eigenschappen betreffen houdbaarheid, gevoeligheid voor droogliggen en dergelijke.

De veilingen voeren een kwaliteitsbeleid. Ze geven onder meer inhoud aan dit beleid door:

– bij het veilen de telersnaam te vermelden;

– bij het veilen de variëteitsnaam te vermelden;

– voor telers duidelijke aanvoervoorschriften op te stellen.
De laatste jaren is zelfkeur erg belangrijk geworden.
	20 minuten


